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  雪莱特（002076）今日开启了2006年上市以来首次重大资产重组，也是该公司自上市后第

一次在资本市场的再融资。

  据方案，雪莱特拟通过定向增发和支付现金相结合的方式，购买陈建顺等20名股东所持有

的评估价值为4.95亿元的富顺光电100%股权。同时，雪莱特将以9.73元/股的价格向7名特定

投资者募集1.26亿元配套资金，用于支付本次交易中的现金对价。

  过往以内生增长为主的雪莱特，启动外延式并购发展战略，从而成为雪莱特转变战略发展

路径的重要转折点。在LED产业重新“洗牌”的大趋势下，战略重组富顺光电，不仅助力雪莱

特实现市场、品牌、销售渠道、技术研发等有效资源的整合，还将进一步巩固其在LED应用

产品领域的整体竞争实力。成功重组后的雪莱特，净利润和每股收益有望实现成倍增长，

开启战略新格局。

  LED行业面临洗牌

  因节能、高效、耐用，LED被认为是具有广阔前景的“第二光伏”产业，国家科技部将LED

行业确定为2020年产值过万亿元的新兴产业。数据显示，至2020年中国LED照明实际需求可

达1386亿元。

  然而，在其诱人前景之下，LED行业却因大量企业的涌入而呈现产能过剩、行业集中度低

等问题。一组数据显示，中国LED产业链上的企业总共超过5000家，绝大部分属于规模偏

小、技术实力低下的中小型企业。有行业专家预计，随着国内的LED行业逐步走向成熟以及

行业标准的不断完善，多数实力较弱的中小企业将不可避免地遭到淘汰或被兼并。

  “到2015年，形成10到15家有自主知识产权、有核心竞争力的龙头企业。”为使LED行业良

性发展，国家陆续出台政策，鼓励行业兼并重组。可以说，我国的LED产业正在酝酿着一次

新的“蜕变”。

  在行业重新“洗牌”的大背景下，兼并已成为LED上市公司提升产能、补足短板、做强做大

的重要手段之一。珈伟股份收购品上照明、鸿利光电收购斯迈得光电……为在这次行业“蜕

变”中占据先机，从2014年年初截至8月份，已有8家LED相关上市公司处于并购或重大资产

重组的停牌期。

  借收购驶入快车道

  重组方案显示，雪莱特拟以4.95亿元收购富顺光电100%股权，其中以9.73元/股的价格向陈



建顺等20名股东定向发行合计4324.25万股上市公司股份，占标的资产估值金额的85%；现

金对价7425万元，占标的资产估值金额的15%。

  总部位于福建省漳州的富顺光电，成立于1995年11月，是高端LED产品解决方案的专业提

供商和高新技术企业，具有电子工程专业承包资质、城市及道路照明工程资质、建筑智能

化工程资质。主要产品为LED照明、LED显示系统和柜台服务产品三大类。其中，LED照明

和LED显示系统在去年的销售收入占比中达95%左右。

  凭借其市场开拓能力和渠道控制力，富顺光电近几年取得了较好的业绩增长，2012年、

2013年和2014年上半年实现的营业收入分别为1.82亿元、2.27亿元和1.46亿元；实现净利润

分别为3071万元、3392万元和2388万元，公司整体运营情况非常乐观。

  无疑，收购富顺光电将助力雪莱特快速成长。以今年上半年为例，雪莱特2014年上半年归

属于母公司股东的净利润为1064万元，若成功收购富顺光电，雪莱特今年上半年的备考合

并净利润将达到3374万元，为重组前上市公司净利润的3.17倍。虽然增发后雪莱特的总股本

也将由原来的1.84亿股增加到2.41亿股，但由于重组为上市公司带来净利润的提升幅度远高

于股本的增加幅度，雪莱特的每股收益也将得到大幅提升，预计由原来的0.06元/股增长到

重组后的0.14元/股，增长幅度接近140%。

  另外，包括陈建顺在内的富顺光电12名股东还对富顺光电2014-2016年的业绩做出承诺：

将分别不低于4540万元、5450万元、6470万元、三年净利润之和不低于1.65亿元。实际控制

人陈建顺另行承诺：富顺光电2017年扣非后的净利润不低于7450万元，若净利润低于上述

承诺值，个人将对差额部分进行现金补足。

  资源协同全面进军

  在雪莱特看来，收购富顺光电最主要的价值还在于重组后资产的有效融合，这为企业带来

的利益远远超过各项资产盈利能力的简单相加。

  “作为最具发展空间的LED应用领域，户外照明有望在未来几年步入发展快车道。”业内人

士称。目前，雪莱特的产品集中分布在室内照明、汽车照明及环境工程照明。收购富顺光

电，将有利于扩大雪莱特的业务范围，投入资源力量开拓室外LED照明及显示应用产品的市

场，另一方面，富顺拥有着政府、银行、电信、交通等丰富的客户资源，也将最大程度地

增大雪莱特资源库存容量。

  雄厚的资金、技术、人力资源及良好的品牌效应，在稳固传统领域的基础上，雪莱特将打

开更加广阔的户外照明领域和行业客户市场。与此同时，富顺光电也能通过雪莱特在室内

照明及特种照明产品线和解决方案的能力，进一步提高市场份额及客户依赖度。

  重组完成后，双方可通过技术人才交流、相互利用对方的专利及其他知识产权、共同研发

等多种方式，实现技术人才、核心技术、业务知识等方面的全面融合。


