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国内民爆市场利润下滑 雅化集团出海收购3笔澳洲企
业资产

2016-12-07 07:30 来源：每日经济新闻

近年来，因下游的采矿、冶金、交通等领域投资减缓，国内民爆产品和服务需求面临萎缩。在

此背景下，一些民爆企业欲“走出去”，在海外市场上寻觅机会。

12月5日晚，四川的“民爆老大”雅化集团（002497，SZ）发布公告称，公司拟在澳洲设立新

主体，并对位于澳大利亚的3家企业名下的民爆资产和业务进行并购。

雅化集团近年来有多起海外并购经历。2013年时，雅化入主新西兰最大民爆企业红牛火药有限

公司，随后占据了新西兰约60%的市场份额。此后，尝到甜头的雅化集团又开始进军澳洲，并在今

年7月将澳大利亚尼德鲁公司收至麾下。

有业内人士分析称，从市场需求看，澳大利亚市场潜力巨大，但当地已被双寡头澳瑞凯和戴诺

占据了近70%份额的市场，中国企业介入面临不小市场困难。对此，雅化集团董秘翟雄鹰昨日对

《每日经济新闻)》记者表示，民爆的细分市场很不一样，与海外巨头竞争的问题不算关键，未来，

公司在海外还有“相关的项目”在进行中。

半年内两度出手

雅化集团又开启“买买买”模式。雅化集团公告称，以雅化澳大利亚公司为投资主体，来设立

卡鲁阿那爆破公司（以下简称“新卡鲁阿那公司”）。同时，雅化将以卡鲁阿那公司为主体对澳大

利亚昆士兰州的卡鲁阿那控股有限公司、卡鲁阿那采矿服务澳大利亚有限公司、卡鲁阿那爆炸品有

限公司（以上三个公司统称为“原卡鲁阿那公司”）名下的民爆资产和业务进行并购。

翟雄鹰表示，以上3个企业的股东均为原卡鲁阿那公司，只是公司所处的版块不同。据雅化集团

披露，原卡鲁阿那公司是澳洲本土的一家成熟的钻爆公司，且有较多采石场和矿山客户。雅化此次

购入资产，包括了该公司的设备、车辆、备件、库存等资产以及商誉及合同等。

收购后，雅化澳大利亚公司将持有新卡鲁阿那公司80%的股份，原股东则退居至20%，交易价

格确定为430万澳元（折合人民币约2200万元）。

这是雅化集团近几月在澳大利亚买下的第二家公司。今年7月，雅化集团刚斥资人民币3006万

元，买下民爆生产企业澳大利亚尼德鲁公司的一系列资产。
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“澳洲的几家公司，都是新西兰的团队给我们介绍的。我们觉得这块市场不错，并且，许多中

国企业在澳洲都有矿山，跟雅化有业务上的合作。我们在谈判之前，还和这些中国企业开了个座谈

会，这也算是一种‘抱团出海’。”翟雄鹰介绍说。

对于在大洋洲市场的布局，翟雄鹰还透露，雅化在2013年时买下新西兰红牛火药，经过两三年

的发展，当地市场占有率从40%提高到了60%多。新西兰和澳大利亚又有着天然的地理联系，因此

在2013年底，雅化又在红牛火药的介绍下开始接触澳大利亚尼德鲁公司，进军澳洲市场。

“今年7月，经过持续谈判，我们完成对尼德鲁的收购。运作了几月后，公司认为澳大利亚市场

仍有一定上升空间，因此公司又决定开启收购。”翟雄鹰还表示，下一步，雅化集团还有一些“相

关的项目”在进行当中。

国内市场利润萎缩

作为全球第三大民爆市场，澳大利亚的市场需求空间十分巨大。不过，在双寡头澳瑞凯和戴诺

占据了近70%市场份额的情况下，有业内人士认为，雅化集团想要进一步掘金绝非易事。

近年来，国内钢铁、煤矿、水泥行业去产能，使国内民爆产品和服务需求急速萎缩。在此背景

下，民爆企业一直在思索如何“走出去”。今年3月时，南岭民爆(002096,股吧)（002096，SZ）就

公告称，将合资在津巴布韦建设民爆器材生产线项目。

“民爆被称为‘能源工业的能源’，下游连接着着采矿、冶金、交通、水利和建筑等多个领

域。”翟雄鹰分析称，目前宏观经济大环境下，加上去产能影响，导致国内的民爆产品整体需求下

滑，利润下滑。因此企业布局海外市场是顺势之举。

财务数据或许能成为一个佐证。据Choice数据显示，2013年至2015年，雅化集团的境外营收

由694万元升至1.01亿元，占利润构成从0.4%提高到6.34%。相反的是，公司国内收入虽仍占大

头，但利润却由6.13亿元降至5.11亿元。

民爆企业“走出去”具体的操作模式，是着重满足当地本土需求，再结合一些中国企业在海外

的业务。翟雄鹰表示，目前国内有近20家企业在澳洲有矿，虽然有的尚未开采，但未来肯定也有产

品需求。雅化的主要市场，还集中在澳洲本土企业的民爆需求上。

针对与当地本土巨头的竞争问题，翟雄鹰表示，民爆细分市场很多，如雅化主要是做采石这一

块，每家企业都占据着不同细分市场，一般来说，企业“各自为政”都会守行规，不会随便进入别

人的领域。
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